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von sicheren Fenstern nach DIN-Norm 
ist nicht einfach. Stellt sie doch beson-
ders hohe Anforderungen an Material 
und Produktionsablauf. „Deshalb soll-
ten Bauherren vor der Entscheidung 
für ein Angebot zum einen auf eine 
neutrale Qualitätsüberwachung und 
zum anderen eine allgemeine Zerti� -
zierung des Fensterbauers durch die 
Polizei achten“, rät Rieder.

Sein Bruder Daniel, ebenfalls Ge-
schä� sführer des Traditionsunterneh-
mens aus Kalenborn-Scheuern, erklärt: 
„RC3 ist der im Privatbereich höchste 
Sicherheitsstandard für Fenster und 
Haustürensicherheit. Gleichzeitig 
pro� tieren unsere Kunden auch von 
den materialbedingten Vorzügen des 
Werksto� s Kunststo� . Sowohl was die 
Wärmedämmung anbelangt als auch in 
Bezug auf die Langlebigkeit.“ Für Bau-
herren sei das natürlich insbesondere 
durch das optimale Preis-Leistungs-
verhältnis a� raktiv, fügt er augenzwin-
kernd hinzu.

Fensterinnovationen aus hochwer-
tigem Kunststo�  sind beinah schon 
eine Spezialität des Hauses. Im Jahr 
zuvor entwickelte das Unternehmen 
beispielsweise eine Ganzglasecke aus 
Kunststo� , die in der Produktion sehr 
viel günstiger ist, als das herkömmliche 
Über-Eckfenster mit Aluminium-Rah-
men. Bei gleichzeitig deutlich gerin-
gerer Bautiefe. Noch im gleichen Jahr 
brachte JOLEKA ein weiteres Novum 
auf den Markt: Das erste Modul-Schall-
schutzfenster. Dieses bringt bisher 
scheinbar Unmögliches zustande und 
vereint die Anforderungen von Schall-
schutz und Energiespar-Normen. Die 
Entwicklung eines JOLEKA-eigenen 
RC3 Sicherheitsfensters war insofern 
nur der nächste logische Schri� .
Wer unsicher ist, welche Widerstands-
klasse für‘s Eigenheim nötig ist, sollte 
sich vom Fachmann beraten lassen. Ei-
nen Überblick über DIN-Normen und 
Widerstandsklassen � nden Interessier-
te wie immer in leicht verständlichen 
Artikeln im „Neu & besonders“-Be-
reich der Internetseite www.joleka.de.

Zum Unternehmen
JOLEKA ist ein Familienunternehmen in 
der 4. Generation, mit Sitz in Kalenborn- 
Scheuern, Verbandsgemeinde Gerol-
stein. Das Fertigungs- und Service-Pro-
gramm des Unternehmens richtet sich 
an Hauseigentümer in und rund um die 
Eifel. Es reicht von der Beratung über 
die eigene Produktion der Kunststo� -
Produkte bis hin zum fachgerechten 
Einbau von Haustüren, Fenstern und 
Schiebeelementen. Das Unternehmen 
bietet zusätzliche Service-Angebote 
wie Gebäude-Sicherheits-Checks oder 
Smart-Home-Einrichtungen, sowie ei-
nen ausführlichen Beratungsbereich 
auf der neuen Website. Ω

Internet: www.joleka.de
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Beispielgröße
20 mm / 1-spaltig

12,50 EURO

So erreichen Sie uns:
Eifel-Zeitung Verlags- u. Vertriebs-GmbH
Julius-Saxler-Straße 3 · 54550 Daun
Tel.: 0 65 92 / 929 - 80 26 
Fax: 0 65 92 / 929 - 80 29 
e-mail: anzeigen@eifelzeitung.de 

Wünschen Sie eine andere Anzeigengröße?  Kein Problem –
Selbstverständlich ist auch jede andere Größe möglich.

Immobilien

Vermiete Wohnung

Jünkerath, 
2 Wohnungen,

ca. 95m², 1. Etage, Garage;
ca. 75m², DG m. Carport. 

Tel.: 0170-3857089

Vermiete Haus

Wohnung 63 m²
WZ., SZ, Kü., Du-B., Flur., AR, Logg.

Kreuzbergweg 4, Daun 
Kaltmiete 375,00‡/Mo., 

Kaution, NK. 135,00‡/Mo.,
Energieverbrauchswert nach EnEV 

118,2 kWh/(m²*a)
ab 1. April 2019 zu vermieten

Tel. 06592-982334

Vermiete Ferienhaus

Ferienhaus direkt an der Nord-
seeküste 2019 zu vermieten, 

Info www.nordseeferien.online,
Tel. 0231-281140 oder 

0177-2731442

Vermiete Wohnung

Daun, Etagenwohnung
97m², 4 ZKB mit Loggia schöne helle Wohnung in gepflegter Wohnanlage, 

Mitbenutzung der Wasch, Trocken- und Fahrradräume möglich, 
ab 01.04.2019 in guter zentraler Lage zu vermieten.
Kaltmiete 455,00‡, NK 200,00‡ + 50,00‡ Garage,

Tel.: 06187-22014 oder 0173 672 4182 

Ihr Novoferm Vertriebspartner:

www.novoferm.de
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.Schon gesehen?  
Traumtore zum Aktionspreis!
Erleben Sie größte Vielfalt, bestmöglichen Komfort und  
höchste Sicherheit mit Premium-Sektionaltoren mit  
45 mm Dämmung!

DAS AKTIONSPAKET:

•  Das Premium-Tor** mit 45 mm 
Dämmung in moderner Großsicke  
oder eleganter Großlamelle

•  Mit einer von 11 attraktiven  
Oberflächen (typenabhängig)

•  Premium-Antrieb NovoPort®

•  Fernsteuerung „Mini-Novotron 522 
Design“

•  OPTIONAL mit LED-Lichtleiste  
zum Aktionspreis!

SEKTIONALTOR  

ISO 45  statt 1.903,– €*

nur 998,– €

GARAGENTOR-AKTION
gültig bis 31.12.2018
GARAGENTOR-AKTION

Raiffeisenweg 6 · 54552 Nerdlen 
Telefon 0 65 92 / 44 74 · Fax 0 65 92 / 23 60

Baulemente/Torsysteme GmbH
Zertifiziert Sachkundiger für die Wartung 

und Prüfung von kraftbetätigten Toren

Baulemente/Torsysteme GmbH

weisweis

gültig bis 28.02.2019 

Wohnhäuser & Gewerbeobjekte

■ Präsent im In- und Ausland
■ Keine Kosten für Verkäufer

Mobil:
0152-53610737

Geprüfter Makler

BISMARK IMMOBILIEN
Wir suchen Immobilien aller Art

56767 Uersfeld - www.bismark-immobilien.de - Tel.: 02657-7469386

Neues Tor – Garagentoraustausch und Sanierung gelingen an nur einem Tag

Anzeigensonderseite

Eifeler Familienunternehmen beweist Innovationskra�  
JOLEKA entwickelt RC3 Sicherheitsfenster aus Kunststo� 

PR-Anzeige

Gerolstein. Als einer der ganz weni-
gen Hersteller in Deutschland kann 
die auf Fensterbau und Haustüren 
spezialisierte JOLEKA GmbH & Co. 
KG nun ein RC3 Sicherheitsfenster 
mit Kunststo� pro� len anbieten. Zum 
Ende des vergangenen Jahres sind die 
umfangreichen staatlichen Prüfungen 
des neuen Fensters mit der höchsten 
Widerstandsklasse im Privatbereich 
abgeschlossen worden. Damit beweist 
JOLEKA wieder einmal, dass mi� elstän-
dische Unternehmen aus der Eifel auch 
in Punkto Innovationskra�  mit den Gro-
ßen durchaus mithalten können.

Für viele Menschen ist die Ga-
rage so viel mehr als nur eine 
Parkmöglichkeit für das Auto. Ob 
als Rückzugsort für Bastler und 
Tüftler oder als Proberaum für die 
Schülerband des Nachwuchses: 
Hier werden Hobbys und Träume 
ausgelebt.  
Der Zahn der Zeit nagt irgendwann 
auch an den robustesten und ver-
lässlichsten Garagentoren. Reno-
vierungsmaßnahmen sind dann 
unumgänglich, denn hinter dem 
Eingangsbereich lagern mitunter 

auch Gegenstände von Wert und 
ein defektes Tor kann es hier Die-
ben leicht machen. Aber auch der 
Außenbereich profi tiert beispiels-
weise von einem Toraustausch. Ein 
modernes Tor ist und bleibt die Vi-
sitenkarte des Hauses. Neben den 
optischen Vorteilen einer Sanie-
rung spielt auch der Komfort eine 
große Rolle. Musste man früher 
das Tor mühsam bei Wind und Wet-
ter von Hand öffnen, hat man mit 
einer automatischen Torsteuerung 
und einem praktischen Funksen-

der alles in der Hand. Für bequeme 
und unkomplizierte Renovierungen 
und Sanierungsmaßnahmen haben 
die Hersteller zahlreiche effektive 
und attraktive Lösungen in petto. 

Der Austausch und der Einbau 
neuer Seiten- und Deckensektio-
naltore sind in weniger als einem 
Arbeitstag und in nahezu jeder 
baulichen Situation möglich. Die 
Profi s berücksichtigen dabei auch 
schwierige Gegebenheiten. Damit 
der Estrich zum Beispiel nicht neu 

verlegt werden muss, hilft bei der 
Montage von Seitensektionaltoren 
auf fertigen Fußböden eine Reno-
vationsbodenschiene. Die Konst-
ruktion setzt jedoch einen ebenen 
Boden im Einfahrts- als auch im 
seitlichen Einlaufbereich des To-
res voraus. Ein Deckensektional-
tor kann auf die notwendigen Maße 
exakt in Millimeter-Schritten ein-
gestellt werden – die perfekte Lö-
sung für unübliche Garagenmaße. 
Selbst für schwierige Sturz- und 
Seitenanschlagssituationen gibt 
es eine Montagelösung. Bei Unter-
schreitung des Mindestabstandes 
kommen zum Beispiel Seitenblen-
den zum Einsatz. Professionelle 
Beratung bei der Planung der neu-
en Eingangslösung gibt es beim 
Handwerker und im Fachhandel. Ω  

Foto: epr_normstal

Pünktlich zum Tag des Einbruchschut-
zes 2018 hat die neueste Innovation 
aus dem Hause JOLEKA die umfangrei-
chen staatlichen Prüfungen beim Prü-
fungsinstitut für Fenstertechnik (IFT) 
in Rosenheim mit Bestnote bestanden.
„Maximal zwei oder drei weitere 
Fensterhersteller können derzeit 
Kunststofffenster mit diesem Si-
cherheitsstandard produzieren“, so 
Fabian Rieder, Geschä� sführer bei 
JOLEKA. „Unser RC3 Fenster ist nun 
erfolgreich in Serie gegangen und 
nicht nur sicherheitsliebende Privat-
kunden zeigen bereits großes Inte-

resse an unserer Neuentwicklung.“
Im Beratungsalltag zeige sich immer 
wieder, dass Kunden die unterschied-
lichsten Faktoren am Herzen liegen. 
Design für den Einen, Wärme- und 
Schallschutz für den Anderen. Doch 
für beinah Jeden, der sich für die 
Neuanscha� ung von Fenstern und 
Haustüren interessiere, spiele ein Fak-
tor eine besonders bedeutende Rolle: 
Die Sicherheit.
Das erklärt dann auch die Motivation 
des Unternehmens für die umfangrei-
chen Entwicklungsarbeiten an dem Si-
cherheitsfenster. Denn die Herstellung 


